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Berfikir Kreatif

Sumber : Training Bank Mandiri



Hambatan Persepsi Pada Game

1. Membatasi penyelesaian problem dengan asumsi 
yang tidak perlu

2. Stereotyping: Berpikir konvensional

3. Terlalu banyak informasi



Perspektif



Perspektif



Berpikir Kreatif

 Melihat dengan sudut pandang baru

 Menemukan hubungan baru

 Membentuk kombinasi baru



Melihat Dengan Sudut Pandang Baru

Sebenarnya masalah yang kita hadapi tidak 
berubah, tetapi yang kita ubah adalah cara 
kita dalam memandang masalah tersebut 
melalui pola pikir positip.

Misal : memandang kegagalan sebagai sukses 
yang tertunda, bukan kegagalan sebagai 
alasan untuk frustasi berat.



Mencari Gagasan

Sumber : Training Bank Mandiri



Metode ATM

A (Amati, Tiru, Modifikasi)

 Mempelajari bisnis yang sudah ada

 Mengkaji input dan output suatu bisnis

 Menganalisa trend populasi dan data 
demografi

 Mengkaji trend ekonomi

 Meniru dan Memodifikasi 4 P (Place, Price, 
Product, Promotion)



Apa yang diinginkan konsumen?
Bagaimana cara memuaskan konsumen?

Apakah cara terbaik untuk memuaskan konsumen?

?

Konsumen yang memiliki 
masalah/keinginan dalam 4P

Apa solusinya?

Apa produk/jasa yang 
dapat ditawarkan?

GAP

Modifikasi  4P



Analisis Dimensi

ANALOGI

• tinta : cepat kering

• badan : warna-warni

• tutup : bahan

• fungsi : tambah 
radio/lampu

• Sepeda

• mobil



2-Kolom

MATRIKS 
MORFOLOGI

• truk

• foto

• medium yang 
dibersihkan

• Kemasan

• bentuk bahan

• cara membersihkan



Analisis Kompetitif

ORDER WINNER

• break-down

• rakit kembali

• analisis proses

• analisis biaya

selera saat ini :

• Inovasi

• suasana nyaman

• kemasan menarik



Inovasi



“Sesuaikan pilihan bisnis dengan karakter, 
bakat, ketrampilan, dan hobi anda” .... Questionaire

Dedikasi/Pelayanan Dominasi/ Pengarahan

Introvert/Produksi

Ekstrovert /Distribusi

P - konsultatif

K - Analitis

T - Service

D - kreatif

Remember!



Hubungan Kreativitas, Idea, 

Dan Peluang

IDE

PELUANG



Ada 4 cara untuk  menilai apakah sebuah ide 
merupakan peluang yang baik:

 Pasar

 Potensi Pertumbuhan Pasar

 Biaya

 Resiko



• JENIS PRODUK 
(CUSTOMIZED/MASSAL)

• BESAR/UKURAN

• SASARAN (STP)

• PENGEMBANGAN

Pasar +/-



• Margin Cukup

• Tahan Lama

Ekonomi +/-



• Persaingan Ketat/Tidak 

• Sulit/Mudah Ditiru

Risiko +/-



Menentukan Peluang Usaha/Bisnis



Peluang Usaha/Bisnis

• Peluang Bisnis/Usaha merupakan

kondisi yang menyenangkan dan 

sangat menarik sehingga munculnya 

keinginan untuk membuat
produk, jasa atau usaha baru



Peluang Usaha/Bisnis

Peluang = Kebutuhan Pasar

Peluang ≠ Permasalahaan



Dimana Ada 
Peluang ?



Sumber Inspirasi Peluang

 Perhatikan anggota badan anda

 Hobi (kegemaran)

 Pengetahuan dan teknologi

 Pengalaman

 lingkungan

 Perubahan musim

 Perubahan peraturan/undang2

 Kondisi penduduk

 Jejaring

 Permasalahan/kebutuhan

 Informasi
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Memanfaatkan teknologi yang sudah ada !



Memanfaatkan teknologi yang sudah ada !



Memanfaatkan teknologi yang sudah ada !



Karakteristik Peluang Usaha/Bisnis

• Unggul

a) Jadilah Yang Pertama

b) Jadilah Yang Terbaik

c) Jadilah Yang Terunik

• Menarik

• Dapat bertahan lama

• Tepat pada waktunya

• Beresiko terukur



Proses Mengidentifikasi Peluang

• Sumber Peluang

• Karakteristik 
pribadi/tipe 
pembawaan diri 

Kecocokan 

• Peluang 

• Kemungkinan 

Gap 
• Baru 

• Imitasi 

Ide 



Berhenti bermimpi dan mulai sekarang

Anda tidak punya pilihan... agar berhasil,
sudahi mimpi anda dan mulai bertindak.

Sukses adalah sebuah keyakinan



Langkah - Langkah
Mengeksekusi Peluang Bisnis

• Pastikan peluang yang akan ditindaklanjuti

• Sesuaikan dengan kondisi internal dan 
ekseternal anda

• Bangun ide bisnis yang tepat

• Susun perencanaan usaha yang jelas

• Jalankan ide bisnis anda



Langkah - Langkah
Mengeksekusi Peluang Bisnis

Mendengar

Merasakan

Ide

INOVASI

Melihat 

KREATIVITAS

Imitasi/Duplikasi     Pengembangan Menciptakan



END


