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VISI DAN MisI

Menetapkan visi yang jelas okan
memberikan arah yang jelas bagi bisnis.
erusahaan yang terdefinisi

dengan balk akan membantu dolem
menentukan langkah-langkah strategis
yang tepat. Visi dan misi yang kuat
akan memotivasi tim untuk mencapai
tujuan jangka panjang.
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ANALISIS SWOT WHY
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Melakukan andlisis SWOT (Strengths,
Weaknesses, Opportunities, Threats)

membanty dalam mengidentifikasi
kekuatan internal, kelemahan, peluang,
dan ancaman eksternal. Ini akan
memberikan wawasan mendalam untuk
merumuskan strategi yang efektif.



SEGMENTASI PASAR

Memahami segmentasi pasar membantu
dalam menentukan target pasar yang
tepat. Dengan memahami kebutuhan dan
preferensi konsumen, bisnis dapat
mengembangkan produk dan layanan
yang sesuai dengan kebutuhan pasar.




STRATEGI
PEMASARAN

Merumuskan strategi pemasaran yang
efektif akan membantu dalam
memasarkan produk atau layanan
kepada target pasar. Pemilihan saluran
distribusi yang tepat dan komunikasi
pemasaran yang efektif akan
meningkatkan daya saing bisns.



RENCANA
KEUANGAN

Membuat rencana keuangan yang
matang akan membantu dalam
mengelola keuangan bisnis dengan
efisien. Perencanaan anggaran,
proyeksi arus kas, dan pengelolaan
modal akan memastikan kelangsungan
bisnis dalam jangka panjang,




OPERASIONAL BISNIS

Mengelola operasional bisnis dengan
efisien akan meningkatkan
produktivitas dan efektivitas. Proses
operasional yang terstruktur dan efisien
akan mengurangi biaya don
meningkatkan kualitas produk atau
layanan.




INOVASI PRODUK

Mendorong inovasi produk akan
nembantu bisnis untuk tetap relevan
dalam pasar yang terus berubah
Memaharmi tren pasar dan kebutuhan
konsumen akan memungkinkan
pengembangan produk yang inovati.




MANAJEMEN RISIKO

Manajemen risiko yang baik akan
membantu bisnis dalam
mengidentifikasi, mengevaluasi, dan
mengelola risiko yang mungkin
dihadapi. Strategi mitigasi risiko yang
efektif akan melindungi bisnis dari
kerugian yang tidok terduga



PENGEMBANGAN SDM

Investasi dalam pengembangan SDM
akan meningkatkan kinerja dan
loyalitas karyawan. Melalui pelatihan
dan pengembangan, karyawan akan
memiliki keterampilan yang diperlukan
untuk mendukung pertumbuhan bisnis.



PENGUKURAN KINERJA \) :

Pengukuran kinerja yang teratur akan
memberikan wawasan tentang pencapaian
tujuan bisnis. Key Performance Indicators
(KPIs) yang terukur akan membanty I FEEEEN
dalam mengevaluasi efektivitas strategi
don mengidentifikasi area perbaikan.




PENGELOLAAN WAKTU

Pengelolaan waktu yang efektif akan
meningkatkan produktivitas individu
don tim. Perencanaan waktu yang baik
akan memastikan tugas-tugas penting
diselesaikan tepat waktu, mendukung
pencapaian tujuan bisnis




KOMUNIKASI
EFEKTIF

Komunikasi efektif merupakan kunci
dalam membangun hubungan yang
baik dengan karyawan, mitra, dan
pelanggan. Komunikasi yang jelas don
transparan akan mencegah
kesalahpahaman dan memperkuat
hubungan bisnis.
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TANTANGAN DAN
PELUANG

Menghadapi tantangan dengan sikap
yang positif akan memperkuat
ketahanan bisnis. Melinat pefuang di
tengah tantangan akan membanty
bisnis untuk terus berkembang dan
bersaing di pasar yang dinamis.




IMPLEMENTASI STRATEGI

Implementasi strategi perencanaan
bisnis merupakan langkah kunci dalom
mengubah rencana menjadi tindakan
nyata. Melibatkan seluruh tim dalam
implementasi akan memastikan
kesuksesan strategi yang dirumuskan.




KESIMPULAN

fondasi su bisn
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Terima kasih!
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